
1  ·  O  M O M E NTO

A consolidação já começou

O mercado dos escritórios de contabilidade vive uma transformação silenciosa mas

acelerada. Grupos apoiados por capital estão a comprar escritórios para ganhar

escala, uniformizar processos e servir mais clientes com menor custo por cliente. Não

é uma hipótese de futuro: é o que está a reconfigurar o setor neste momento.

O P O RTUN I DA D E

Os clientes pedem mais valor

PME e trabalhadores independentes já não querem apenas que lhes "tratem os papéis": esperam

informação a tempo, previsão fiscal e um contabilista acessível. O escritório que entrega esse valor

fideliza e sobe o seu preço — mas só se o trabalho administrativo não lhe consumir o dia.

R I S C O

Os grandes absorvem os pequenos

Os grupos consolidadores compram carteira, industrializam a contabilidade com tecnologia e IA e

competem em preço e capacidade. O escritório que continuar apoiado no trabalho manual perderá

clientes por custo e por serviço — ou acabará por vender a um desses grupos.

A consolidação não é uma ameaça futura: está a acontecer. O que está em jogo é de que lado

fica o seu escritório: entre os que ganham escala com tecnologia, ou entre os que são

absorvidos por não conseguirem igualar a sua capacidade nem os seus preços.

C L OUD F R A M EWO R K  ·  WH I T E  P A P E R

Os Escritórios de Contabilidade na era do EaaS e da IA
Empresarial
Porque o mercado se está a consolidar, o que realmente distingue os grandes e como um aliado

tecnológico permite ao seu escritório competir na mesma liga — multiplicando a sua capacidade

sem multiplicar a equipa.
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2  ·  O  T ETO

O limite não está no seu mercado — está no seu sistema

O escritório independente raramente perde por falta de clientes. Perde porque cada

cliente novo acrescenta horas de trabalho manual, e chega um ponto em que a

equipa não dá mais. Crescer obriga a contratar; contratar corrói a rentabilidade. Esse

é o teto.

«Sempre que entra um cliente novo é mais captura e digitação. Para crescer teria

de contratar, mas a margem não aguenta e encontrar alguém com competência é

muito difícil. Entretanto, os grandes escritórios ganham-nos no preço.»

— Titular de escritório de contabilidade, conversa de descoberta, 2026



Porque a operação manual o impede de competir

1 · Captura e digitação manual

Centenas de faturas e recibos de despesa e receita introduzidos à mão todos os meses. É lento,

repetitivo e propenso a erros — e não acrescenta valor que o cliente perceba.

2 · Documentação dispersa

Clientes que entregam tarde, incompleto e por canais diferentes: email, WhatsApp, papel.

Persegue documentos em vez de assessorar.

3 · Lançamento manual no software contabilístico

Passar os dados para A3, Sage, Contasol ou Diamacon consome horas em cada fecho. Trabalho

invisível que come a margem.

4 · Pressão dos prazos fiscais

IVA, IRS, IRC, fechos… O calendário fiscal não espera, e com tudo manual cada prazo é uma corrida

contra o relógio.

5 · A equipa é o teto

A sua capacidade está limitada pelas horas da sua equipa. Mais clientes = mais pessoas = mais

custo e mais risco. Não escala.

6 · Sem visibilidade em tempo real

Não conhece o estado contabilístico de cada cliente sem abrir o processo. Sem dados não se gere

a carteira: apagam-se fogos.

As grandes empresas não ganham por terem melhores contabilistas. Ganham porque

industrializaram a parte administrativa com tecnologia e dedicam as suas pessoas ao que

acrescenta valor. Essa é a única diferença real — e é replicável.

3  ·  A  N O S S A  T E S E



A única defesa do escritório independente é um aliado tecnológico

Se a vantagem dos grandes é tecnológica, a defesa do pequeno também o é. Não se

trata de comprar "mais uma app", mas de incorporar um aliado tecnológico que

ponha à sua disposição as mesmas capacidades que os grandes: automatização,

IA Empresarial e uma plataforma que cresce consigo.

A tese é simples: com o aliado tecnológico certo, um escritório independente pode atender dez

vezes mais clientes com a mesma equipa, competir em preço com os grupos consolidadores e,

além disso, oferecer um serviço mais próximo e de maior valor. A tecnologia equilibra o campo de

jogo.

10x
clientes com a mesma equipa

85%
menos tempo em tarefas manuais

0
digitação manual de faturas

100%
rastreabilidade por cliente

4  ·  A  S O LUÇ Ã O

CLOUD Accountech: o seu aliado tecnológico vertical

O CLOUD Accountech é o vertical da CLOUDFRAMEWORK para escritórios de

contabilidade. Liga o seu escritório aos seus clientes e aos colaboradores destes,

captura automaticamente cada despesa e receita com IA e envia-a para o seu

software contabilístico, pronta para fechos e impostos.



1

Portal de cliente e colaborador

Os seus clientes e os colaboradores deles enviam faturas, recibos e documentos a partir da web ou

do telemóvel. Toda a relação documental centralizada, sem perseguir ninguém.

2

Captura com IA

O Document AI extrai automaticamente valores, impostos, datas e fornecedores de qualquer

documento — PDF, foto ou email — sem digitação manual.

3

Conciliação bancária

Cruzamento automático de movimentos bancários com faturas e despesas para uma contabilidade

sempre certa e atualizada.

4

Integração contabilística

Envio direto para A3, Sage, Contasol e Diamacon, com os dados prontos para fechos e impostos.

5  ·  I A  E M P R E S A R I A L

IA Empresarial aplicada à contabilidade, não IA de brincar

A diferença entre uma demo e uma ferramenta de trabalho está na fiabilidade. O

CloudIA aplica IA Empresarial — com supervisão, rastreabilidade e controlo — à

operação diária do escritório, multiplicando a capacidade sem renunciar ao

critério profissional.



Captura documental

Extração automática de dados de faturas, recibos e talões em qualquer formato.

Categorização automática

Classificação inteligente de cada despesa e receita por conta contabilística e tipo de imposto.

Conciliação inteligente

Correspondência automática de movimentos bancários com documentos e deteção de

discrepâncias.

Geração de lançamentos

Proposta automática de lançamentos contabilísticos prontos a rever e enviar para o sistema.

Alertas de impostos e prazos

Avisos proativos de vencimentos de IVA, IRS e IRC, e de documentação pendente por cliente.

Assistente do contabilista

Um copiloto que responde sobre a situação contabilística e fiscal de cada cliente e prepara a

informação do fecho.

O contabilista não desaparece: liberta-se do trabalho administrativo para se dedicar à

assessoria, que é onde está o valor — e onde o cliente paga com gosto.

6  ·  O  M O D E L O

Um parceiro EaaS, não mais uma subscrição

A maioria do software do setor vende-se como uma licença fechada: aceita-a como

vem. A CLOUDFRAMEWORK trabalha com um modelo EaaS (Enterprise as a

Service): tornamo-nos no seu aliado tecnológico, adaptamos a plataforma à sua

operação e crescemos consigo.



Dimensão Comprar "uma app" Ter um parceiro EaaS

Foco Uma ferramenta fechada que usa

como vem

Uma plataforma que se adapta à sua forma de

trabalhar

Relação Fornecedor de software Parceiro de transformação digital

Evolução Espera que o fabricante acrescente

funções

A plataforma cresce com as suas necessidades e

novas áreas

IA Funções avulsas, se existirem IA Empresarial integrada em toda a operação

Resultado Digitaliza uma tarefa Multiplica a capacidade de todo o escritório

Não vendemos uma ferramenta a 50 €/mês. Damos-lhe as mesmas capacidades tecnológicas

que os grandes grupos têm — a alavanca de que precisa para competir com eles sem renunciar

à sua independência.

7  ·  O  R E SU LTA D O

Competir como os grandes — sem deixar de ser você

Com o CLOUD Accountech, o seu escritório joga na mesma liga de capacidade que os

grupos consolidadores, mantendo aquilo que a eles lhes custa: proximidade,

confiança e um serviço à medida.

Grande empresa
Escritório com CLOUD

Accountech

Escritório sem

tecnologia

Capacidade por

pessoa

Alta

(industrializada)

Alta (IA + automatização) Limitada por horas

Custo por cliente Baixo Baixo Alto e crescente

Proximidade ao cliente Baixa Alta Alta

Velocidade de

crescimento

Por aquisição Orgânica e rápida Travada pela equipa

Independência — Total Em risco de ser

absorvido



«A tecnologia não substitui o contabilista: transforma-o no profissional que

sempre quis ser, dedicado ao cliente e não à papelada.»

— CLOUDFRAMEWORK

8  ·  A  I M P L E M E NTA Ç Ã O

Como arrancamos consigo

Sem projetos intermináveis nem grandes investimentos iniciais. Começamos pelo que

mais dói e escalamos a partir de resultados.

F A S E  1

Descoberta

Analisamos a sua operação, o seu volume e o seu software contabilístico atual. Definimos o

ponto de maior impacto.

1–2 semanas

F A S E  2

Configuração

Adaptamos a plataforma à sua forma de trabalhar e ligamos a A3, Sage, Contasol ou Diamacon.

2–4 semanas

F A S E  3

Arranque

Ativamos o portal de clientes e a captura com IA com um grupo piloto. Medimos o tempo

poupado.

Piloto

F A S E  4

Escala

Estendemos a toda a carteira e abrimos novas áreas de serviço sobre a mesma plataforma.

Contínuo



O momento de transformar o seu escritório é agora

A consolidação não espera. Agende uma sessão de descoberta e mostramos-lhe como multiplicar por

10 a sua capacidade com IA Empresarial — antes que a sua concorrência o faça.

Conhecer o CLOUD Accountech

CLOUDFRAMEWORK
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